Negocia, vende, relacionate
y comunicate con los demas
a partir de su

De manera muy personalizada aprenderas:

= ¢ Qué es la lectura del rostro? Diriaido a:
= Como negociar dependiendo el tipo de rostro. g .
= Dirigirte a las personas de manera efectiva v Profesionales

Relacionarte mejor con tus jefes, proveedores, _~ Comunicadores

empleados y clientes. - iant
Escoger mejor a una pareja sentimental. omerciantes

Comprender mejor a tu familia. v Vendedores
Persuadir y comunicarte mejor con las personas. .~ publico en gral.

Impartido por especialistas.
Taller de 12 horas divididas en 2 sesiones: 25y 26 de agosto de 9 a 4 pm.
Lugar: Centro Asturiano Polanco
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